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Procurement of SOPHI Batch II  

No Package Name Procurement Method Unit Cost Estimate

1 Dental Chair RFB (1S 2E)/ RC 1,289 Rp 145.368.000.000

2 Micropipette RFB (1S 2E)/ RC 2,344 Rp30.472.000.000,00

3 Infusion Pump RFB (1S 2E)/ RC 4,616 Rp128.980.272.000,00

4 EKG RFB (1S 2E)/ RC 2,244 Rp116.966.256.000,00

5 Rotator Plate RFB (1S 2E)/ RC 2,627 Rp54.163.486.000,00

6 Mikroskop Binokular RFB (1S 2E)/ RC 1,755 Rp40.958.190.000,00

7 USG (2D) RFB (1S 1E)/ NON RC 536 Rp59,455,264,000,00

8 Centrifuge RFB (1S 1E)/ NON RC 2,222 Rp77.765.556.000,00

9

Neonatal Straight Blade Laryngoscopes

RFB (1S 1E)/ NON RC

9,301 Rp59.572.905.000,00

Lot 1: Jawa 2,692 Rp17,242,260,000,00

Lot 2: Sumatra & Kalimantan 3,270 Rp20,944,350,000,00

Lot 3: Sulawesi & Timur 3,339 Rp21,386,295,000,00

10

Suction Pump Portable

RFB (1S 1E)/ NON RC

6,936 Rp71.648.880.000,00

Lot 1: Jawa 1,851 Rp19,120,830,000,00

Lot 2: Sumatra & Kalimantan 2,361 Rp24,389,130,000,00

Lot 3: Sulawesi & Timur 2,724 Rp28,138,920,000,00



Masalah Umum

Dalam beberapa proses pengadaan sebelumnya, terdapat sejumlah masalah berulang yang 

menyebabkan penawaran tidak berhasil atau bahkan didiskualifikasi:

1. Dokumen yang Tidak Lengkap
Banyak peserta tidak menyampaikan seluruh dokumen administrasi dan pendukung yang 

dipersyaratkan. Kekurangan sekecil apapun dapat langsung menyebabkan diskualifikasi.

2. Ketidakpatuhan terhadap Persyaratan Dasar
Beberapa peserta tidak memenuhi kriteria kualifikasi mendasar, seperti perizinan, pengalaman, atau 

ambang batas finansial. Hal ini otomatis menggugurkan penawaran sebelum masuk ke tahap 

berikutnya.

3. Tidak Sesuai dengan Spesifikasi Teknis
Sejumlah penawaran tidak sesuai dengan spesifikasi teknis yang ditetapkan dalam dokumen 

pemilihan. Apabila tidak memenuhi spesifikasi, penawaran dapat ditolak tanpa memperhatikan 

harga.

4. Terdapat dua metode, 2 Tahap dan Harga Terendah
Masih terdapat peserta yang berasumsi bahwa harga terendah otomatis sebagai pemenang. Perlu 

ditegaskan bahwa evaluasi dilakukan bertahap, dan hanya penawaran yang lulus administrasi serta 

teknis yang dapat masuk ke tahap evaluasi harga. Harga terendah bukan jaminan apabila kualifikasi 
dan teknis tidak terpenuhi.

Peserta dihimbau untuk menelaah persyaratan dengan cermat dan 
memastikan kepatuhan penuh pada setiap tahapan proses pengadaan.



Alur Proses Evaluasi Penawaran

Proses evaluasi penawaran dilakukan secara bertahap dan berurutan, sehingga setiap tahap harus dipenuhi 

sebelum masuk ke tahap berikutnya. Alur evaluasi adalah sebagai berikut:

1.Evaluasi Kualifikasi (Administrasi dan Teknis Dasar)
Pada tahap ini, dilakukan pemeriksaan terhadap kelengkapan dokumen administrasi serta pemenuhan 

persyaratan kualifikasi, termasuk perizinan, Specific Experience/Pengalaman, dan AATO. Peserta yang tidak 

memenuhi persyaratan pada tahap ini akan dinyatakan gugur.

2.Evaluasi Spesifikasi Teknis (Mandatory/Hijau)
Penawaran yang lolos kualifikasi kemudian diperiksa kesesuaiannya dengan spesifikasi teknis yang tercantum 

dalam dokumen pemilihan. Jika penyedia tidak dapat memenuhi seluruh persyaratan dengan warna Hijau, 

maka akan dinyatakan gugur.

3.Evaluasi Harga
Penawaran yang lulus kualifikasi dan teknis baru dapat dievaluasi harganya.



Alur dan Klarifikasi

Pengumuman

/SPN

Pemasukan 
Dokumen 

Penawaran

Evaluasi 
Kualifikasi*

Evaluasi 
Teknis*

Evaluasi 
Harga

Kontrak

*POKJA dapat melakukan klarifikasi kepada bidder 

untuk hal yang tidak jelas/butuh informasi lebih lanjut

Bidder diberikan waktu maksimal 3 hari kerja + 1x 

perpanjangan untuk respon pertanyaan POKJA

Klarifikasi hanya digunakan untuk memastikan kebenaran dokumen, 
bukan memperbaiki atau menambah isi penawaran.



Bagian Penting - Kualifikasi

Untuk dapat lulus kualifikasi dalam proses pengadaan ini, setiap peserta wajib memenuhi seluruh 

ketentuan dalam Lembar Data Kualifikasi (LDK), antara lain:

Pengalaman kontrak dengan alat 

yang serupa dan telah selesai 

dalam kurun waktu 7 tahun terakhir, 

pada salah satu tahunnya (Januari-

Desember)

Pengalaman Khusus:

Contoh:



Bagian Penting - Kualifikasi

Untuk dapat lulus kualifikasi dalam proses pengadaan ini, setiap peserta wajib memenuhi seluruh 

ketentuan dalam Lembar Data Kualifikasi (LDK), antara lain:

Pengalaman Keuangan:

Omset tahunan rata-rata dalam 3 

tahun terakhir sesuai persyaratan.

Contoh:



Bagian Penting - Kualifikasi

Untuk dapat lulus kualifikasi dalam proses pengadaan ini, setiap peserta wajib memenuhi seluruh 

ketentuan dalam Lembar Data Kualifikasi (LDK), antara lain:

Pengalaman Manufaktur 

dan Kapasitas Produksi:

- Telah memproduksi 4 tahun terakhir

- Kapasitas Produksi setidaknya 50% 

jumlah unit

Otorisasi Produsen diwajibkan jika 

bidder bukan manufaktur, gunakan 

form yang ada

Contoh:



Bagian Penting - Kualifikasi

Untuk dapat lulus kualifikasi dalam proses pengadaan ini, setiap peserta wajib memenuhi seluruh 

ketentuan dalam Lembar Data Kualifikasi (LDK), antara lain:

Kualifikasi Administrasi:
Izin usaha: Izin Distribusi/ Penyalur 

Alat Kesehatan atau setara (untuk 

peserta luar negeri).

NIB dengan KBLI yang relevan 

(47725, 46691, atau 32502).

Status valid sebagai Wajib Pajak

Dsb.



Bagian Penting – Evaluasi Teknis

Hijau = 

Spesifikasi WAJIB

Orange = 

Spesifikasi Tambahan

(Rated Criteria)

Putih = 

Jelaskan spesifikasi 

yang dimiliki bidder



Bagian Penting – Related Service/Layanan Terkait

Pelatihan dan Technical Support

Instalasi, Uji Coba, Commisioning

Garansi dan Pemeliharaan

Kontrak layanan komprehensif untuk pemeliharaan dan servis



Temuan dalam Evaluasi (Contoh Kasus)

Berdasarkan pengalaman evaluasi paket-paket sebelumnya, terdapat sejumlah kasus yang sering menjadi 

penyebab kegagalan peserta. Temuan ini penting untuk diperhatikan agar tidak terulang kembali:

1. Pengalaman Spesifik Tidak Terpenuhi
Peserta tidak dapat menunjukkan bukti kontrak sesuai unit minimum yang dipersyaratkan dalam dokumen 

pemilihan.

2. Kapasitas Produksi Tidak Memadai
Dokumen yang diajukan tidak dapat membuktikan kapasitas produksi tahunan sesuai kebutuhan kontrak (lot).

3. Konflik Manufaktur
Terdapat manufaktur yang ikut sebagai peserta tender, tetapi pada saat yang sama juga memberikan 

dukungan kepada peserta lain. Hal ini menimbulkan konflik dan dinyatakan tidak dapat diterima.

4. Perusahaan Baru Berdiri

Perusahaan yang baru berdiri mengajukan penawaran, padahal secara AATO maupun pengalaman spesifik 
jelas tidak mungkin terpenuhi.

5. Produk Baru Tanpa Rekam Jejak
Peserta menawarkan barang yang baru diproduksi dan belum memiliki rekam jejak pemasangan/operasional 

yang dapat diverifikasi.

6. Pengalaman Pihak Lain Diklaim Sendiri
Beberapa peserta menyampaikan pengalaman pekerjaan yang bukan miliknya. Praktik ini dianggap tidak 

valid dan mengakibatkan diskualifikasi.



Margin of Domestic Preference

Prinsip Utama
➢ Domestic Preference bukan dihitung dari Bid Price

➢ Domestic Preference diterapkan pada harga evaluasi dengan cara menyesuaikan harga penawaran 

barang impor untuk tujuan perbandingan.
➢ Tujuannya: memberikan keuntungan kompetitif bagi barang yang diproduksi di dalam negeri.

Mekanisme Evaluasi
➢ Semua penawaran dinilai berdasarkan kelengkapan administrasi dan teknis terlebih dahulu.

➢ Pada tahap evaluasi harga:

1. Harga penawaran barang impor ditambahkan margin evaluasi (15%).
2. Harga penawaran barang domestik tetap.

➢ Hasil evaluasi dibandingkan kembali untuk menentukan peringkat penawaran.

Bidder A

(import)

Bidder B

(local)

Bidder A

(import)
$100.000.000

$105.000.000

+
15% Domestic 

Preference
=

=

115.000.000

105.000.000+ -

Harga Evaluasi

Harga Evaluasi



Temuan dalam Evaluasi (Contoh Kasus)

≠

Pengalaman Khusus
Installation Base 

(Spesifik alat yang ditawarkan)

Bidder cukup melampirkan dimana alat yang 
ditawarkan pernah di pasang dimana, nama RS dan 

lokasi, tahun. Sebelum pemasukan penawaran.
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